Menentukan Tempat
Penjualan dan Jalur
Distribusi

Menjual Ide
Menentukan Strategi Pemasaran wsixouasorast oLen i

DITULIS & DIADAPTASI OLEH:
Alfian Renata

TERINSPIRASI DARI:

Marketingmix.co.uk (2016) The Marketing Mix 4P’s and 7P’s Explained @
https://hbr.org (2013) Rethinking the 4ps @ P L U S
www.bbc.co.uk (2015) Bitesize Business Management Marketing



T Menentukan Strategi Pemasaran

.

Menentukan BERIKUT BEBERAPA JALUR DISTRIBUSI YANG
Tem D at DAPAT ANDA PILIH

P — I d Dalam menentukan jalur distribusi, Anda perlu mempertimbangkan beberapa hal, yaitu jenis produk
enJ ua a n a n Anda, biaya yang dibutuhkan dari masing-masing lokasi distribusi, dan tipe konsumen Anda. Anda
juga dapat menggunakan 2 atau lebih lokasi distribusi menyesuaikan kondisi internal dan eksternal

Jalur DiStribUSi Usaha Sosial Anda.

Sebagai sebuah Usaha Sosial, Anda perlu
menentukan tempat menjual atau
mendistribusikan produk Anda. Hal ini
merupakan bagian dari konsep pemasaran 4P.
Yang dimaksud dengan ‘tempat’ adalah titik di
mana transaksi barang dari produsen (Anda)
kepada konsumen terjadi.

Mengapa ini penting?

Memahami konsep pemasaran ini penting
karena:

« Tempat Anda berjualan atau melakukan
distribusi sangat memengaruhi kesuksesan
penjualan produk Usaha Sosial Anda

« Tempat penjualan yang kurang sesuai dapat
menyebabkan biaya yang tinggi maupun
penjualan yang tidak sesuai dengan sasaran
Anda.

s A

Page 1|1



